
FINANZAS PARA 
COMERCIALES

Programa formativo online
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Proporcionar a los participantes los conocimientos y las habilidades necesarias

para comprender y analizar la información financiera de una empresa, así como

para evaluar la rentabilidad y el riesgo de sus operaciones comerciales.

El curso está dirigido a profesionales que se dedican a la venta de productos o

servicios financieros, o que necesitan interactuar con el área financiera de sus

clientes o proveedores.

Objetivo
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• Personas que trabajan en el área de ventas o marketing de una empresa y que

necesitan conocer los conceptos básicos de finanzas para mejorar su desempeño

profesional.

• Comerciales que quieren entender cómo se elabora un presupuesto, cómo se

analiza la rentabilidad de un producto o servicio, cómo se evalúa la viabilidad de

un proyecto o cómo se negocia con los clientes desde una perspectiva financiera.

El curso no requiere conocimientos previos de finanzas, pero sí un interés por

aprender y aplicar los principios financieros en el ámbito comercial.

Perfil de participante
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Módulo 1: Conceptos financieros clave para el logro de objetivos comerciales

• Conceptos generales de la venta consultiva

• Relevancia y ventajas del conocimiento financiero en el proceso de venta

• La contabilidad y el análisis financiero como base para la toma de decisiones 
estratégicas

• Conceptos financieros básicos aplicados a tareas comerciales 

• Indicadores financieros clave en el proceso de venta consultiva

• La construcción del precio.

• La generación de valor vs. la aplicación de descuentos

Módulo 2: Conceptos financieros para evaluar la viabilidad comercial de proyectos

• Cómo ve el cliente nuestros precios

• Caso práctico en grupo — Construcción de una propuesta económica y 
evaluación de la mejor alternativa en un proceso licitatorio con base en los 
conceptos financieros aprendidos en el módulo 1

• Discusión de grupo para asimilar con mayor profundidad las herramientas 
aprendidas durante el taller

Contenido
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Máster MBA de la Escuela Europea de Negocios de Madrid y Coach Neurolingúístico
con Certificación Internacional avalada por HCN (Human Coach Network) y por la ICI
(InternationalAssociation of Coaching Institutes).

Ingeniero Electrónico de la Pontificia Universidad Javeriana, Máster MBA de la Escuela
Europeade Negocios de Madrid y Coach Neurolingúístico con Certificación
Internacional avalada por HCN (Human Coach Network) y por la ICI (International
Association of Coaching Institutes).

Jorge tiene más de 18 años de experiencia en empresas multinacionales de Colombia y
España como gerente integral de unidades de negocio, gerente comercial y de
operaciones, en direccionamiento estratégico, docencia y coaching ejecutivo.
Actualmente es socio fundador de una empresa de servicios logísticos y lleva más de
10 años como Consultor Senior de Adecco Formación desarrollando líderes y
fortaleciendo equipos comerciales para grandes clientes



Requisitos para los participantes

• Completar el proceso de inscripción y pago de matrícula.

• Disponibilidad para participar en las sesiones de formación

presenciales o virtuales.

• Compromiso con el programa y disposición para aplicar los

conocimientos adquiridos en su empresa.

• Acceso a un dispositivo con conexión a internet y habilidades

básicas en el uso de tecnología.

• Es importante que los participantes cuenten con un perfil

adecuado para obtener el máximo provecho del programa de

capacitación y aplicar los conocimientos en su organización.



IN
SC
R
IP
C
IÓ
N

Intensidad horaria 8 horas

El curso será desarrollado (4) horas diarias  con el fin de no 
interrumpir sus otras actividades del día.

Inversión $ 290.000 + IVA por participante
Incluye: memorias y certificado.
*Apertura sujeta de aforo*

Contar con computador y buena conexión a internet

Fechas Horarios

14 de junio 2023 2:00 p.m. a 6:00 p.m.

15 de junio 2023 2:00 p.m. a 6:00 p.m.



www.apdcolombia.org 

Síguenos en

LA COMUNIDAD GLOBAL DE 
DIRECTIVOS

APD Colombia
Marianne Morales

comercial@apdcolombia.org
+57 3148734009

https://www.apdcolombia.org/
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