TALLER




— BGESTION COMERCIAL
EN LA ERA DIGITAL —

La digitalizacion esta cambiando la manera
de hacer negocios en todos los sectores

de la economia, en diferentes medidas y
a distintas velocidades. Esto nos obliga
a revisar nuestras estrategias
comerciales y analizar la manera
que enfrentamos al mercado, para
poder realizar a tiempo los cambios
que nos permitan mantener la
atractividad de nuestros productos
o servicios y fortalecer asi nuestra
competitividad.

— PROGRAMA —

El cliente digital

El proceso de compra
Los huevos medios
Los nuevos canales

La propuesta de valor
La gestion de canales

La gestion del equipo de ventas

- COMERCIAL -



— EXPOSITOR -

PedroJoséde Zavala

I CEO CIRCUS GREY PERU SAC

Ingeniero Industrial (Universidad de Lima).
MBA (PAD, Universidad de Piura). Director
de la Maestria de Gestion Comercial de la
Universidad del Pacifico.

Trabajo dos anos en el area de Marketing
de la marca Gloria y seis anos en Publicitas
Asociados, manejando cuentas como
Banco de Crédito, Pilsen Callao, D'Onoftio,
AFP Integra, etc.

Fue Gerente Central de Comercializacion
durante 15 anos en el Grupo El Comercio,
liderando el lanzamiento de productos
como: Trome, Gestidon, Publimetro, Peru
21, Ofertop.pe, Urbania.pe, Neoauto.pe,
Aptitus.pe,asicomoeldesarrollodel plande
fidelizacion “Club de Suscriptores”. Logro un
crecimiento sostenidode lasventasdurante
toda su gestion y trabajo estrechamente
con el Grupo Falabella (Falabella, Tottus,
Sodimac, Banco Falabella).

- COMERCIAL -



Trabajo también en Havas Peru, logrando
la digitalizacion de la empresa que hoy es
la agencia de medios digital mas grande
del Peru, y la incorporacion del concepto
de Village, que permite brindar servicios

de comunicacion globales.

— 0BJETIVOS -

Entender las variables comerciales que

estan cambiando por la digitalizacion

Analizar estos cambios con ejemplos
practicos

Lograr que los participantes realicen
un autodiagndstico de su evolucion
digital y prioricen las acciones que
generen mayor impacto en su negocio

a cortoy largo plazos

Desarrollar ideas Innovadoras para

impactar en los resultados.

- COMERCIAL -




— QUIENES SOMOS -

APD es una organizacion pri-
vada de ambito internacional,
cuya mision es contribuir al
desarrollo de las empresas a
través del perfeccionamiento
personal y profesional de sus
directivos.

APD es ajena a todo interés
gremial, propoésito politico o
animo de lucro.

Impulsa la actualizacion y el
perfeccionamiento de los di-
rectivos a través de diversas
actividades y programas de
formacion e informacion, de
referencia y de contactos reci-
procos.

APD convoca a directivos que
comparten la conviccion de
que el progreso de la empre-
sa es un factor indispensable
para la construccion de una
sociedad y de una economia
mas fuertes y dinamicas para
afrontar competitivamente los
retos del presente y del futuro.




PROALTAPD

PROGRAMAS DE ACTUALIZACION

Fecha: 18 de julio

Hora: 9:00 am a 1:00 pm

www.bedesign.com.pe

Lugar: Country Club Lima Hotel
Salén Imperial
Los Eucaliptos 590,

San Isidro

Asociacién para el Progreso de la Direccién (APD) - Peru
Emilio Cavenecia 225, Torre |, Oficina 420, San Isidro, 15073 Lima
(0O1) 421 5850 - confirmaciones@apdperu.org - www.apdperu.org

apd
-



SER SOCIO DE APD TIENE GRANDES VENTAJAS. INFORMATE LLAMANDO AL (01) 421 58 50

CUOTA DE INSCRIPCION

* FORMAS DE PAGO

Socios Patrocinadores

US$ 70 +IGV - S/ 230 + IGV

Socios Generales

US$ 110 +IGV - S/ 360 + IGV

Abono directo o Transferencia
bancaria

BBVA Dolares: 011 0179 0200446970 92 BBVA Soles: 011 0179 0200446962 99
BCP Ddlares: 193 2206537 1 61 BCP Soles: 193 2217239 0 52

No Socios

US$ 200 +IGV - S/ 650 + IGV

Transferencia interbancaria

BBVA Dolares: 011 179 000200446970 92 | BBVA Soles: 011 179 000200446962 99
BCP Doélares: 002 193 002206537161 13 BCP Soles: 002 193 002217239052 12

Tarjeta Visa

Pago Link Visa

* La obligacién de pago se genera con la confirmacion de la asistencia al evento, sin devolucién en caso de inasistencia
* Por tratarse de un taller exclusivo de ProAct - APD, los cupos son limitados




