Modalidad: e-learning

10:00h a 14:00h

(2 sesiones de 4 horas de duracion)

@ ‘ 20y 27 de Octubre de 2026

Contratacion publica para
empresas licitadoras

La contratacion publica moviliza aproximadamente el 15% del PIB a nivel europeo. Este
porcentaje pone de manifiesto el impresionante mercado que son las licitaciones publicas.

Para las empresas que aspiran a la contratacién publica, el conocimiento del
funcionamiento de los procedimientos de contratacion que aplican miles de entidades que
integran el Sector Publico resulta basico para poder optar a adjudicaciones.

Esta formacion esta orientada a dotar a las empresas del conocimiento basico, con un
enfoque practico, del funcionamiento de los procesos de contratacién publica desde la
optica de las empresas licitadoras.
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Planificar

Identificar para una
Optima eleccidn las
férmulas alternativas para
gestionar contratacion
publica
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Conocer los
derechos

Conocer los derechos de

las empresas en el marco

de los procedimientos de
licitacion.
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Dominar el proceso

Comprender desarrollo del
proceso de licitaciéony las
facultades de la
Administracién en la
ejecucion de contratos.
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Analizar los
recursos

Analizar los distintos
recursos existentes en
materia de contratacion
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Analizar los pliegos

Analizar pliegos
administrativos y técnicos
para concurrir a
licitaciones publicas con
las mayores posibilidades
de éxito..
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Maximizar el éxito

Aplicar los conocimientos
adquiridos para afrontar
los procedimientos de
contratacién con mayor
seguridad y garantias
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Diego Ballina Diaz

Licenciado en Derecho. Master en intervencion de la
Administraciéon en la sociedad.

Secretario Administracion Local. Categoria superior. Entre
otros puestos desempefados ha sido Jefe del Servicio de
Contratacion y Comprasy Secretario Letrado de la Junta
de Gobierno Local del Ayuntamiento de Gijon. Cuenta con
una dilatada experiencia como formador en contratacién
publico tanto en el sector privado como en el sector
publico.

Primera Sesion
1. CRITERIOS PARA EL ANALISIS DE PLIEGOS

*  Procedimientos de licitacion en la Ley de Contratos

* Consultas preliminares al mercado

* Conceptos econémicos del contrato: presupuesto base de licitacion, valor estimado y precio
* Solvenciay clasificacion

+ Criterios de adjudicacion: uso de formulas matematicas

+ Condiciones especiales de contratacion: vision estratégica de la contratacion

* Anaélisis de los pliegos técnicos

*  Subrogacién del personal

* Subcontratacion

Segunda Sesion
2. PREPARACION DE OFERTAS. DESARROLLO DE LICITACIONES Y RECURSOS

+ Defectos en pliegosy correccién de errores
* Preguntas en fase de licitacion

+ Confidencialidad de la documentacion

* Protecciéon de datos

*  Subsanacion documental

* Posibilidades de rectificacion de las ofertas
+ Ofertas desproporcionadas

* Recurso especial y recursos administrativos
* Acto recurriblesy legitimacion

* Recurso indirecto

@ ‘ Socios Globales: 480 € +IVA

Socio Protector: 360€ + VA ¢ Te interesa este curso y no eres socio de APD? Entonces
ponte en contacto con nosotros dirigiéndote a este correo

electronico: Alicia Calderdn | acalderon@apd.es

C INSCRIBIRSE AHORA )



https://www.apd.es/seminario-online-contratacion-publica-para-empresas-licitadoras/
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