
OKR: Cómo obtener 
resultados conectando 

estrategia y operaciones

Una  metodo log í a  p rác t i ca  pa ra  a l i nea r  
a  t oda  l a  o rgan i zac i ón  en  l a s  

pr i o r i dades  c l ave  de  su  es t r a teg i a  
co rpo ra t i va

#SeminarioAPD

Teams, 24 de febrero de 2026



INTRODUCCIÓN

Es un programa que concentra 30 años de experiencia,
trabajando con más 300 empresas de más de 30
sectores de actividad por todo el mundo, entrenado a
cientos de CEOs y equipos directivos y habiendo
generado más de 15 millones de euros en EBITDA en los
últimos 7 años.

Jornada dirigida a personas inconformistas que quieren
crecer desafiando el Status Quo, que quieren salirse de
lo que hace todo el mundo, personas a las que les gusta
aprender y aceptan la incertidumbre como algo normal.

METODOLOGÍA

Exposición práctica para presentar los OKR con ejemplos
de casos reales y su aplicación a través del método del caso
en el seguimiento y evaluación de resultados.
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OBJETIVOS

• Explicar por qué la ejecución estratégica falla en la
mayoría de organizaciones.

• Mostrar cómo OKR conecta estrategia y operaciones de
forma práctica y medible.

• Describir qué condiciones debe tener una empresa para
que el sistema funcione desde el primer trimestre.

• Generar interés en directivos que necesiten alinear
equipos y asegurar resultados en 2026.

A QUIÉN VA DIRIGIDO

CEOs, directores generales, directores de operaciones y
sobre todo hay que difundir entre los profesionales de
RRHH, con responsabilidad de Formación, Desarrollo del
personal. Perfil directivo que tenga que tomar decisiones de
la estrategia corporativa y planificar resultados a largo
plazo.
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SEMINARIO

OKR: Cómo obtener resultados 
conectando estrategia y operaciones

10:00 El problema real: por qué la estrategia no llega a las 
operaciones.

10:10 Los bloqueos que impiden ejecutar, incluso con 
buenos equipos.

10:20 Cómo funciona OKR como sistema de alineación y 
ejecución semanal.

10:30 Qué cambios se producen en los primeros 90 días.

10:45 Casos reales y resultados alcanzables.

10:55 Checklist para saber si la empresa está preparada para 
implantar OKR.



Teams

24 de febrero de 2026
10:00 – 11:00 



PONENTES 
Y EXPERTOS

YON VALVERDE
CEO en KEY RESULT

Yon Valverde Amunarriz es CEO Key Result, empresa
dedicada a la transformación de negocio a través del
entrenamiento Equipos de Dirección.

Es asesor empresarial y mentor de directores
ejecutivos, propietarios de empresas y
emprendedores. Le gusta eliminar obstáculos que
impiden a las empresas conectar su estrategia con las
operaciones.

Su capacidad para conectar la estrategia con las
operaciones se ha ido moldeando a lo largo de los
años y hoy está en condiciones de ofrecer su
conocimiento a quienes dirigen organizaciones y están
dispuestos a escuchar a personas como él. Puede
hacerlo a través de un proceso que creó llamado
DISRUPT que analiza la organización desde la
estrategia hasta las operaciones, enfocándose en los
puntos neurálgicos clave que realmente pueden
cambiar los resultados de una organización.



#SeminarioAPD 
24 de febrero

INFORMACIÓN PRÁCTICA

• Fecha: 24 de febrero de 2026
• TEAMS
• Formación: de 10:00 h. a 11:00 h.
• Teléfono: 915 237 900
• Correo electrónico: ffuente@apd.es

J O R N A D A S
V I R T U A L E S E N

D I R E C T O C U A L Q U I E R
D I S P O S I T I V O

S Í G U E L A S PO  N E N T E S Y
DESDE E X P E R T O S

D E P R I M E R 
N I V E L

PR E G U N T A
D I R E C T A M E N T E 

A L O S
E X P E R T O S

CUOTA DE INSCRIPCIÓN

• Socios Protectores de APD: 80€ + IVA

• Socios Globales de APD: 100€ + IVA

• No socios: SER  SOCIO DE  APD TIENE IMPORTANTES
VENTAJAS, consulte en 91 522 75 79.

CANCELACIONES

Cancelaciones gratuitas válidas hasta 48 horas antes de la 
celebración de la actividad.

FORMAS DE PAGO

• Domiciliación bancaria
• Tarjeta (pasarela web)
• Transferencia a:

o Banco Santander:
ES42-0049-1182-3721-1003-3641

o BBVA:
ES65-0182-1290-3800-0032-5792

o Caixabank:
ES54-2100-6440-0521-0009-2274

FORMACIÓN IN COMPANY

Esta formación se puede realizar en formato In Company, 
diseñando y adaptando el programa a las necesidades reales 
de la empresa que lo solicite.

Servicio exclusivo para Socios de APD.
Contacta  con  Alicia  Calderón  para  más  información:
acalderon@apd.es

Los precios incluyen la documentación y desayuno de trabajo

INSCRÍBETE

mailto:acalderon@apd.es
https://www.apd.es/seminario-claves-ia-productividad-zaragoza/
https://www.apd.es/seminario-claves-ia-productividad-zaragoza/
https://www.apd.es/seminario-productividad-comercial-zaragoza/


www. .es

Síguenos en

LA COMUNIDAD GLOBAL DE
DIRECTIVOS

APD Zona Centro 
Zurbano, 90 – 28003 Madrid

ffuente@apd.es 
915237900

http://www/
https://www.facebook.com/APDasociacion/?locale=es_ES
https://www.linkedin.com/company/apd/mycompany/
https://www.youtube.com/channel/UC1GL4clMFVM7tS-5vtyMTQA
https://www.instagram.com/apdasociacion/
https://www.instagram.com/apdasociacion/
https://twitter.com/APDasociacion
https://twitter.com/APDasociacion
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