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INTRODUCCION

La Inteligencia Artificial Generativa estd transformando
radicalmente las dreas de marketing y ventas.

Ya no hablamos Unicamente de generaciéon de contenidos: hoy
la IA permite analizar mercados, segmentar clientes,
automatizar procesos comerciales, personalizar campafas,
generar propuestas comerciales complejas y asistir en la toma
de decisiones estratégicas.

Herramientas como ChatGPT, Microsoft Copilot, Gemini o Claude
permiten trabajar de una forma completamente nueva:

e Crear campafias en minutos,

e Generar analisis comerciales avanzados,

e Automatizar tareas repetitivas,

e Acelerar la prospeccion,

e Mejorar el reporting,

e Convertir informacion dispersa en acciones concretas de
negocio.

DIRIGIDO A:

Este curso avanzado ha sido meticulosamente concebido
para una amplia gama de profesionales que desean liderar la
transformacion digital en sus organizaciones a través de la
inteligencia artificial generativa. Se invita especialmente a
participar a: Profesionales de marketing y ventas, directores
de marca y estrategia digital, especialistas en conten ido y
creativos digitales, emprendedores y fundadores de Startups,
consultores de marketing y tecnologia, lideres de innovaciéon y
transformacion digital, y profesionales de TI en marketing y
ventas.
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OBJETIVOS
Al finalizar la formacion, los participantes seran capaces de:

e Comprender el impacto real de la IA Generativa en marketing y
ventas.

e Utilizar ChatGPT, Copilot, Gemini y Claude de forma profesional.
e Aplicar el Método 4+1 para construir prompts efectivos y fiables.
e Mejorar campafias comerciales y de marketing mediante IA.

e Automatizar tareas repetitivas y administrativas.

e Generar contenidos comerciales y de marketing de alta calidad.

e Analizar informacion de mercado y competencia con IA.
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e Crear asistentes personalizados para marketing y ventas.

Artificial
Generativa en

Marketing y Ventas

e Optimizar procesos comerciales y seguimiento de clientes.

e Aplicar metodologias anti-error y verificacion de resultados.

e Integrar IA en el dia a dia del equipo comercial y de marketing.

METODOLOGIA

igencia

La formacién combina:

e Explicacion estratégica, demostraciones en directo, ejercicios
practicos, automatizaciones reales, y casos aplicados a marketing vy
ventas.

Intel

Se trabajara sobre:
e campanas reales, analisis de clientes, generacion de contenidos,

prospeccion comercial, automatizacién de tareas, reporting, vy
asistentes personalizados.
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HERRAMIENTAS UTILIZADAS

e ChatGPT (OpenAlI)

e GPTs personalizados
¢ Microsoft Copilot

e Microsoft 365 Copilot
e Gemini

e Claude

e NotebookLM

e Make

e Zapier

e Power Automate

e Canva Al

e Gamma

e Herramientas de generacion visual y video
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Este programa tiene un enfoque 100% practico y orientado a
resultados reales en marketing y ventas y a productividad y
negocio, aplicable desde el primer dia.

igencia

Intel
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COMPOSICION DEL SEMINARIO
Dos sesiones de trabajo online

DURACION
7 horas formativas

HORARIO
De 10:00 a 13.30 horas
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PONENTE

LLUIS FONT
CEO & Founder de
Agile Sales &
Marketing Institute

Inteligencia Artificial Generativa en
Marketing y Ventas

CONTENIDOS (I)

MODULO 1. Estado actual de la IA Generativa en Marketing y Ventas

Contenidos

« Cdémo funciona realmente la IA Generativa
- Diferencias entre ChatGPT, Copilot, Gemini y Claude
+ Qué herramientas aportan mas valor en marketing y ventas
« Nuevas capacidades 2026:
- Deep Research
- analisis avanzado
- agentes
- automatizacion inteligente
+ Riesgos:
- alucinaciones
- privacidad
- compliance
- propiedad intelectual
« Cbémo estd cambiando el trabajo comercial y de marketing

Casos practicos
+ Investigacion rapida de mercado

« Benchmark de competencia
« Analisis de tendencias
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PONENTE CONTENIDOS (I)

LLUIS FONT MODULO 2. Ingenieria de Prompts: Método 4+1 aplicado a Marketing y Ventas
CEO & Founder de
Agile Sales & Contenidos

Marketing Institute
El Método 4+1

* Rol

+ Contexto
 Tarea

» Restricciones

« Ejemplos

+ +1 Verificacion

Como construir prompts profesionales para:

« campafas

« emails

« social media

« propuestas comerciales

« analisis de clientes

« generacion de argumentarios
+ segmentacion

+ investigacion comercial

Técnicas avanzadas

« Chain of Thought

+ restricciones de salida

* prompts anti-error

+ validacién de respuestas
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PONENTE
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CONTENIDOS (I)

Casos practicos

Prompt para generar una campafia completa
Prompt para prospeccion comercial

Prompt para analisis competitivo

Prompt para generacién de contenidos LinkedIn

MODULO 3. Marketing aumentado con IA

Contenidos

Generacion avanzada de contenidos
Creacion de campafas multicanal
IA aplicada a:

- email marketing
redes sociales

- SEO

- copywriting

- anuncios
Personalizaciéon de mensajes
Generaciéon de imagenes y creatividad visual
Creacion de presentaciones comerciales automaticas
Storytelling asistido por IA

Herramientas

ChatGPT
Claude
Gamma
Canva Al
Gemini
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CONTENIDOS (II)

Casos practicos

« Creacion de campafia completa

« Calendario de contenidos

« Creacidon de anuncios

+ Generacion de presentaciones comerciales

MODULO 4. Ventas aumentadas con IA
Contenidos

« IA aplicada a prospecciéon comercial

« Generacién de ICP (Ideal Customer Profile)
« Investigacién automatica de clientes

+ Preparacion avanzada de reuniones

+ Generacién de propuestas comerciales

« Automatizacion de seguimiento

+ Creacion de scripts comerciales

+ Gestidn de objeciones con IA

« Anadlisis de oportunidades comerciales

Casos practicos
+ Analisis de cliente potencial
+ Preparacion automatica de reunién

« Propuesta comercial asistida por IA
+ Seguimiento comercial automatizado
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PONENTE CONTENIDOS (II)

LLUIS FONT MODULO 5. IA aplicada a analisis y productividad
CEO & Founder de
Agile Sales & Contenidos
Marketing Institute
« Anélisis de PDFs y documentacién comercial
« Trabajo avanzado con Excel
« ResUmenes automaticos de reuniones
» Reporting comercial automatizado
« Analisis de competencia
« Automatizacién de reporting de campafas
« Creacion de dashboards con IA

Casos practicos

+ Analisis de datos comerciales

+ Interpretacion automatica de métricas

+ Resumen ejecutivo automatico

MODULO 6. Automatizacion y asistentes inteligentes
Contenidos

Automatizacion con:

+ Make

« Zapier
 Power Automate
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PONENTE CONTENIDOS (II)

LLUIS FONT  creacién de asistentes personalizados:
CEO & Founder de

Agile Sales & « GPTs
Marketing Institute + Copilot Agents

- asistentes de marketing
« asistentes comerciales

Casos de uso

+ Automatizacion de leads

+ Respuesta automatica

+ Clasificacion de contactos

« Automatizacién de reporting
« Seguimiento de campafas

Casos practicos

« Flujo automatizado marketing + ventas
+ Creacion de asistente comercial
« Automatizacidn de seguimiento de leads

MODULO 7. Futuro de la IA en Marketing y Ventas

Contenidos

+ Agentes autonomos

« IA multimodal

« Video generado por IA

« Personalizacion extrema

+ Tendencias 2026

* Nuevos modelos y herramientas

« Cdmo adaptar equipos comerciales y marketing al nuevo entorno
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PONENTES Y EXPERTOS

DE PRIMER NIVEL

Procedentes de Multinacionales y Compaiiias Lideres en Espaia
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PONENTES
Y EXPERTOS

LLUIS FONT
CEO & Founder de Agile Sales & Marketing
Institute

Luis Font es especialista en Inteligencia Artificial Generativa aplicada a
empresa, marketing, ventas y transformacion digital, con una
trayectoria que combina consultoria estratégica, direccion de negocio y
desarrollo internacional de compafiias tecnoldgicas.

A lo largo de su carrera ha trabajado en consultoria (PwC) y en la
creacion y expansion de negocios de software, internet y comercio
electrénico en mercados como Estados Unidos, la Unidén Europea, China
y Japon, liderando proyectos de crecimiento, transformacion digital y
desarrollo comercial internacional.

Su experiencia esta especialmente vinculada al ambito del marketing,
las ventas y el negocio digital, areas en las que lleva mas de dos
décadas trabajando tanto desde la direccion estratégica como desde la
ejecucién operativa.

Es fundador y director de Agile Sales & Marketing Institute, organizacion
especializada en transformacion comercial, marketing digital, social
selling, automatizacion y aplicacion practica de Inteligencia Artificial en
entornos empresariales. Desde esta entidad ha ayudado a empresas y
equipos comerciales a integrar nuevas metodologias de ventas,
automatizacion y herramientas de IA para mejorar productividad,
captacion de clientes y generacion de negocio.

Ademas, es CEO de Innovision.one, firma especializada en Inteligencia
Artificial Generativa aplicada a empresa, donde trabaja con
organizaciones en la implantacién de soluciones de IA en areas como
marketing, ventas, finanzas, recursos humanos y direccidon general.

Como pionero en el ambito de la IA Generativa en Espafia, ha sido
reconocido como LinkedlIn Top Voice en Inteligencia Artificial,
destacando por su capacidad para traducir tecnologias complejas en
aplicaciones practicas y Utiles para negocio.
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A JARY
JORN AD AS SIGUELAS PONENTES Y PREGUNTA
VIRTUALES EN DESDE EXPERTOS  DIRECTAMENTE
RE CTO CUALQUIER DE PRIMER A LOS
DISPOSITIVO NIVEL EXPERTOS

INFORMACION PRACTICA

* Fecha: 26y 29 de junio de 2026

e Horario: de 10:00 h. a 13:30 h

» Teléfono: 954 293 668

« Correo electrénico: sur@apd.es

CUOTA DE INSCRIPCION

» Socios Protectores: 280€ +IVA.

+ Socios Globales e individuales: 350€ + IVA

* No socios: SER SOCIO DE APD TIENE
IMPORTANTES VENTAJAS, consulte a

Loles Olid en lolid@apd.es o en el
954 293 668

CANCELACIONES

En caso de no cancelar la inscripcion o
realizarla con menos de 48 horas debera
abonar el 100% del importe.

FORMA DE PAGO

El pago de las cuotas se hara efectivo antes de
iniciarse la actividad por medio de Ilos
siguientes procedimientos:

* Cheque nominativo

«  Domiciliacion

* Transferencia Banco Santander
ES42 0049 1182 3721 1003 3641

Nota: Rogamos adjunten justificante de pago.


mailto:cplaza@apd.es
mailto:cplaza@apd.es
mailto:lolid@apd.es
mailto:lolid@apd.es

LA COMUNIDAD GLOBAL DE DIRECTIVOS

APD Zona Sur

Paseo de Delicias 5, 42 dcha
41001, Sevilla
sur@apd.es
954 293 668

Siguenos en

0000

WWW. apd .es
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