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Aprende a sacar el maximo partido a LinkedIn para hacer
crecer tu marca profesional y tu negocio.

INTRODUCCION

Linkedln ahora mismo es la plataforma donde mas
resultados se pueden conseguir de forma gratuita. ¢ Dénde
mas tienes tanta visibilidad de tu perfil personal como
empresarial? ;Dénde tiene tu empresa o marca tanta
visibilidad para generar leads a través de contenido vy
eventos, reclutar equipos y conectarse con tus clientes
ideales?

Sin embargo, desafortunadamente, destacar en LinkedIn es
un desafio. ;Codmo aparecer entre todo el ruido y conseguir
tus objetivos? ;Como hacer que las personas quieran
trabajar contigo? ;Cdmo utilizar LinkedIn para hacer crecer
el negocio de tu empresa?

El curso de formacion LinkedIn para empresas es para
cualquiera que busque aprovechar LinkedIn al maximo
desde una perspectiva de ventas y marketing. Asiste al curso
y aprenderds los Ultimos consejos, trucos y técnicas de
LinkedIn. Descubrira como crear un perfil y una presencia
empresarial atractivos y aumentar su visibilidad y reputacion.
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El Curso LinkedIn para Empresas es para ti:

* Si necesitas dar visibilidad a tu empresa, a tus
productos y servicios.
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+ Si te faltan conocer las principales caracteristicas
para empresas.

* Si todavia no usas bien los grupos y su capacidad
para hacer networking.

+ Si tienes poca actividad con tu perfil profesional
propio

* Si tus empleados no utilizan mucho Linkedin y no
sabes como vincularlo con tu negocio.
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* Si necesitas buscar nuevos mercados, nNuevos
clientes, inversores y proveedores.

« COmMo posicionar tu empresa para su reconocimiento
e influencia.
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PROGRAMA

Médulo It
TU PERFIL PERSONAL Y DE EMPRESA TOTALMENTE
OPTIMIZADO

* Importancia de tu perfil de LinkedIn

* Como crear paginas de empresa optimizadas en Linkedin

+ Como anadir productos y servicios en Linkedin de forma
gratuita.

» El paso a paso para tener un perfil personal estelar

* La parte visible

« ;Quién eres?

*  Qué te ha llevado hasta aqui

+ Queédicen defti

+ Optimizaciones y configuraciones de nuestro perfil en
LinkedIn

+ Como medir la efectividad de tu perfil y atraer mas trafico

e Como crear un grupo en Linkedin

+ COmo conseguir mas seguidores para nuestra pagina de
empresa

+ Como crear un evento de empresa

#LinkedInAPD
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Médulo II:
HAZ CRECER TU RED DE CONTACTOS DE CALIDAD

+ Con quién conectar

+ Como encontrarlos

* Grupos de LinkedIn

+ Hashtags

+ Comentarios

* Eventos de LinkedIn

* Sincronizacion de contactos

+ Despertar interés y generar oportunidades

+ Como conectar con ellos de una forma efectiva y humana

+ Como construir mensajes personalizados y Ejemplos

* Aprovechar al maximo los mensajes de conexion

» Estrategias de Social Selling para generar mas
oportunidades
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PROGRAMA

Médulo lll:
CcOMO ATRAER TRAFICO Y OPORTUNIDADES CON TU
CONTENIDO

+ Por qué debo generar contenido

* Definir mi estrategia de contenidos

+ Definir mi publico objetivo

* Sobre qué escribo y ejemplos

+ Tipos de publicaciones y contenidos

* Ejemplosy mejores practicas

+ Como aportar valor en cada publicacion

+ Como encontrar temas si me he quedado sin ideas

+ Todos los formatos en qué puedo publicar y consejos

#LinkedInAPD
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Médulo 1IV:
LLEVA TUS PUBLICACIONES AL SIGUIENTE NIVEL

+ Consejos y recomendaciones para crear una buena
publicacion

+ Laestructura de la publicacion para que funcione mejor

+ Como conseguir mas engagement y viralizar tus posts

+ COmo interactuar con comentarios

+ Frecuencia de publicacion

+ Como crear un calendario de publicaciones

« Como medir el impacto de mis posts y si voy en buena
direccion
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PROGRAMA

Médulo V:
CAMPANAS DE PUBLICIDAD EN LINKEDIN ADS

+ Captacion de registros de prospectos.

+ Campana de visibilidad y notoriedad.

+ Captacion de nuevos seguidores de pagina de empresa.
Médulo 1V:

PROGRAMA DE REFERIDOS Y DE EMBAJADORES DE
MARCA

+ :Quéson los embajadores de marca?
+ Beneficios de tener un programa de embajadores

« Como desarrollar un programa de embajadores en las
redes sociales

+ Ejemplos y casos de éxito
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PONENTES
Y EXPERTOS

TONI GIMENO

Creador de la metodologia Inbound Recruiting |
Consultor y Formador de Employer Branding,
Atraccion de Talento y Marca Profesional

Colaboray forma a equipos de RRHH a aplicar
estrategias de Marketing Digital e Inbound Recruiting
para construir su Employer Branding y conseguir atraer
y enamorar al mejor talento.

Ayuda a profesionales, directivos y recruiters a construir
su Marca Profesional en Linkedin para conseguir sus
objetivos, ya sea mas visibilidad, conseguir mas clientes
o candidatos, o realizar un cambio en su carrera.
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JORNADAS SIGUELAS PONENTES Y PREGUNTA
VIRTUALES EN DESDE EXPERTOS DIRECTAMENTE
DIRECTO CUALQUIER DE PRIMER A LO

LGS
NIVEL EXPERTOS

¢QUIERES FORMAR VARIAS PERSONAS?

Este seminario se puede realizar en
formato  In-Company, disenando vy
adaptando el programa a las necesidades
de la empresa.

INFORMACION PRACTICA

® Fecha: 27/10 y 03/11 de 2020
® Horario: de 10:00 h. a 13:00 h.
® Teléfono: 617 39 79 64

® Correo electrénico: mgual@apd.es

IMPORTANTES
522 7579.

CANCELACIONES

En caso de no cancelar la inscripcién o
realizarla con menos de 48 horas deberd
abonar el 100% del importe.

FORMA DE PAGO

El pago de las cuotas se hard efectivo antes
de iniciarse la actividad por medio de los
siguientes procedimientos:

e Cheque nominativo

® Domiciliacion

® Transferencia Banco Santander
ES42 0049 1182 3721 1003 3641

Nota: Rogamos adjunten justificante de pago.

Los gastos de formacidn de personal tienen la consideracién de
gastos deducibles para la determinacién del rendimiento de las
actividades econdmicas, tanto en el Impuesto sobre Sociedades
como en el Impuesto sobre la Renta de las Personas Fisicas.
Aquellos gastos e inversiones destinados a habituar a los
empleados en la utilizacién de las nuevas tecnologias de la
comunicacién y de la informacién dan derecho a practicar una
deduccién en la cuota integra de ambos impuestos en el
porcentaje previsto legalmente.

Si no pudiera asistir a este acto, le rogamos haga llegar esta
informacién a otra persona a quien Ud. estime que pueda serle de
utilidad. Si recibiera mds de un programa de esta convocatoria, le
rogamos lo comunique a nuestro departamento de base de datos,
e-mail: basededatos@apd.es



LA COMUNIDAD GLOBAL DE DIRECTIVOS
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