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¿ Q U É E S E L C L U B I N N O V A C I Ó N ?

Nos complace presentarte la tercera edición del Club de
Innovación de APD que se celebrará próximamente de forma
presencial en Barcelona.

El Club de Innovación nació con la vocación de ser un punto de
encuentro de los profesionales de la innovación y ejecutivos
interesados en la innovación, para aprender, practicar y compartir
sobre aspectos de actualidad dirigidos a fomentar y desarrollar la
innovación en las empresas.

Los objetivos principales del Club de Innovación son:

• Aprender a liderar la innovación de forma estratégica tanto
en la empresa como en un departamento o función.

• Crear alineación en la organización y en los equipos para
asegurar que los esfuerzos van dirigidos hacia un norte
común y con una motivación común.

• Aprender y practicar herramientas para identificar, priorizar y
formular retos, idear soluciones innovadoras y obtener
evidencias que confirmen o invaliden si nuestra innovación es
deseable por el cliente, factible por nuestra organización y
viable en términos económicos.

• Conocer casos reales de compañías de primer nivel que han
logrado implantar estrategias de innovación de éxito,
presentados por sus protagonistas.

El Club de Innovación se va adaptando edición a edición para dar
respuesta a las valoraciones de participantes a ediciones
anteriores y a las sugerencias de expertos destacados de
compañías para crear a través del Club de Innovación, un espacio
de referencia para los profesionales de la innovación en nuestro
país.

¡Te esperamos!
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C U R S O

COMPOSICIÓN DEL CURSO

Tres sesiones de trabajo, la última abierta a los participantes 
de anteriores ediciones.

Sesión 1 (10 de mayo)

• Análisis del Entorno. Alineación y sistematización de la 
innovación.

• Identificar, priorizar y formular retos relevantes.
• Idear y encontrar soluciones.

Sesión 2 (31 de mayo)

• Hipótesis y experimentos para validar que la solución es 
deseable, factible y viable.

• Validar con hechos y no opiniones
• Obtener resultados a corto (MVP) sin perder la visión 

estratégica.

Sesión 3 (8 de junio)

• Innovación en Modelos de negocio.
• Experiencias de Innovación.
• Reducir Incertidumbre con Experimentos de Marketing 

Digital (22Tribes).

HORARIO

9.15
9.30
11.15
13.00
14.00
15.00

Recepción de Asistentes
Inicio de la sesión
Pausa Café
Ponencia
Almuerzo de Networking
Fin de la Sesión
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• Joan Marcos, Socio Director de Transforma Partnering

https://www.linkedin.com/in/joanmarcos/

• Oriol Bes, Innovation Partner en Transforma Partnering

https://www.linkedin.com/in/oriolbes/

• David Benet, LifeHub Lead for Pharma Spain en Bayer

https://www.linkedin.com/in/david-benet-ferrus/

• Camila Brenchley, Innovation manager en Nestlé Group

https://www.linkedin.com/in/camillabrenchley

• Rafael Garcia Escarré, CEO de Farside Ventures

https://www.linkedin.com/in/rafaelgarciaescarre/

• Björn Ühss, Chairman at 22Tribes

https://www.linkedin.com/in/bjoernuehss/

• Nico Brassó, Managing Director en Laboratorio Genové

https://www.linkedin.com/in/nico-brass%C3%B3-rodriguez-
2996b27/
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# 1
S E S I Ó N

Programa

10 de mayo 
de 2023

9:15 – 9:30 Recepción de Asistentes

9:30 – 10:00 Análisis del Entorno. Alineación y sistematización de la innovación
Entender el carácter exponencial del cambio en el contexto 
actual, las grandes tendencias que están transformando todo los 
sectores y negocios. Modelo de innovación sistemática.

10:00 – 10:45 Innovation Thesis – Ejercicio
Ejercicio para identificar y priorizar las principales fuentes de 
disrupción y oportunidades. Definir los focos de innovación para 
mi empresa o equipo en los ámbitos de personas, procesos, 
clientes, resultados y grupos de interés.

10:45 – 11:15 Innovation Portfolio
Identificar, priorizar y formular retos relevantes
¿Dónde se originan las buenas innovaciones? ¿Qué tipos de 
innovaciones podemos aplicar? ¿Cómo priorizar según la etapa? 
El rol de Design Thinking en esta etapa.

11:15 – 11:30 Coffee & Networking

11:30 – 12:15 Ejercicio Customer Journey
Definir el Customer Journey de nuestro cliente y 
detectar oportunidades para crear valor con las palancas de 
innovación priorizadas en el ejercicio anterior.

12:15 – 13:00 Herramientas y técnicas para idear y encontrar soluciones a 
los retos
Cómo estimular el proceso creativo de ideación y asegurar que el 
resultado está alineado con las necesidades del cliente y la 
‘Innovation Thesis’ .

13:00 – 14:00 Speech: Escalando la Innovación con Intrapreneurship y Startups.

Case Study - Nestlé
Charla de como Nestlé consigue que las metodologías 
de innovación sean empleadas sistemáticamente por 
sus empleados en retos de innovación del día a día.

14:00 – 15:00 Almuerzo Networking

- INNOVAR CON ÉXITO -

C U R S O



# 2
S E S I Ó N

Programa

31 de mayo 
de 2023

9:15 – 9:30 Recepción de Asistentes

9:30 – 10:00 Hipótesis y experimentos para validar que la solución es 
deseable, factible y viable.
Cómo identificar, priorizar y validar aquellas hipótesis que 
suponen el mayor riesgo para cada proyecto de innovación.

10:00 – 10:30 Ejercicio: Ideación y Formulación del triángulo CPS
Formalizar una iniciativa de Innovación y Traducir las 
oportunidades de innovación en una propuesta de valor que 
aporte una solución viable a un problema relevante de un 
cliente dispuesto a pagar por ella.

10:30 – 11:15 Ejercicio: Problem Interview
Cómo validar si el problema que deseamos resolver es 
realmente relevante para el cliente al que nos enfocamos. Cómo 
evitar confundir opiniones y hechos.

11:15 – 11:30 Coffee & Networking

11:30 – 12:15 Obtener resultados a corto (MVP) sin perder la visión 
estratégica.
Familiarizarse con la metodología de innovación Lean Startup 
(aplicación del “método científico” a los negocios) y aprender a 
validar oportunidades de innovación en el contexto empresarial 
de cada participante.

12:15 – 13:00 Ejercicio: Definir visión y MVP para nuestro proyecto de 
Innovación

13:00 – 14:00 Speech: Aplicando metodologías de Innovación a gran escala

Case Study - Bayer
Charla de como Bayer pone en 
marcha múltiples iniciativas para facilitar que la innovación 
acelere y se produzca en cualquier país y función y no solo 
en I+D.

14:00 – 15:00 Almuerzo Networking
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# 3
S E S I Ó N

Programa

9:15 – 9:30 Recepción de Asistentes

9:30 – 10:00 Innovación en Modelos de negocio
Entender los distintos modelos de negocio y cómo nos pueden 
ayudar a crear más valor para nuestro cliente y capturar más 
valor para nuestra empresa. Inspiración con casos de éxito.

10:00 – 10:30 Charla: Lanzamiento de productos innovadores, 

Laboratorios Genové

10:30 – 11:15 Charla Abierta. Los participantes tendrán la palabra para 
exponer sus experiencias.

11:15 – 11:30 Coffee & Networking

11:30 – 12:15 Speech: Cómo identifican y validan oportunidades los Venture 
Builder.

12:15 – 13:00 Reducir Incertidumbre con Experimentos de Marketing Digital 

22 Tribes

13:00 – 14:00 Preguntas abiertas, conclusiones y cierre

14:00 – 15:00 Almuerzo Networking

8 de junio de 
2023

- INNOVAR CON ÉXITO -
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El pago de las cuotas se hará efectivo antes de 
iniciarse la actividad por medio de los
siguientes procedimientos:

Cancelaciones gratuitas válidas hasta 48 horas
antes de la celebración de la actividad.

Información Práctica

Inscripción

Forma de pago

Cancelaciones

Tarjeta (Pasarela web)

• Socio Protector de APD: 896€ + IVA

• Socio Global de APD: 1120€ + IVA

• Socio Individual de APD: 1120€ + IVA

• No socios: consúltanos en 609 57 22 33
o en acrespo@apd.es

Ser socio de APD tiene importantes ventajas.

Transferencia Banco Santander
ES42 0049 1182 3721 1003 3641
Nota: Rogamos adjunten justificante de pago.

• Fecha de Inicio: 10 de mayo de 2023
• Lugar: APD Zona Catalunya 
• Avinguda Diagonal 520, 2-3
• 08006 Barcelona
• Horario: de 09:15 h. a 15:30 h.
• Teléfono: 660397162
• Correo electrónico: agalisteo@apd.es
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www.           .es

Síguenos en

LA COMUNIDAD GLOBAL DE DIRECTIVOS

APD Zona Catalunya
Avinguda Diagonal 520, 2-3

08006 Barcelona
inscripcionesmediterranea@apd.es

934 40 76 05


