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¢QUE ES EL CLUB INNOVACION?

Nos complace presentarte la tercera edicion del Club de
Innovacion de APD que se celebrara proximamente de forma
presencial en Barcelona.

El Club de Innovacién nacié con la vocacién de ser un punto de
encuentro de los profesionales de la innovacidon y ejecutivos
interesados en la innovacion, para aprender, practicar y compartir
sobre aspectos de actualidad dirigidos a fomentar y desarrollar la
innovacion en las empresas.

Los objetivos principales del Club de Innovacién son:

. Aprender a liderar la innovacion de forma estratégica tanto
en la empresa como en un departamento o funcion.

. Crear alineacidén en la organizacidén y en los equipos para
asegurar que los esfuerzos van dirigidos hacia un norte
comun y con una motivacion comun.

. Aprender y practicar herramientas para identificar, priorizar y
formular retos, idear soluciones innovadoras y obtener
evidencias que confirmen o invaliden si nuestra innovacion es
deseable por el cliente, factible por nuestra organizacion y
viable en términos econdmicos.

. Conocer casos reales de companias de primer nivel que han
logrado implantar estrategias de innovacion de éxito,
presentados por sus protagonistas.

El Club de Innovacién se va adaptando edicion a edicidon para dar
respuesta a las valoraciones de participantes a ediciones
anteriores y a las sugerencias de expertos destacados de
companfias para crear a través del Club de Innovacidon, un espacio
de referencia para los profesionales de la innovacidon en nuestro
pals.

iTe esperamos!
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COMPOSICION DEL CURSO

INNOVAR | e | B
cConN Tres sesiones de trabajo, la Ultima abierta a los participantes
« de anteriores ediciones.
S

Sesién 1 (10 de mayo)

* Analisis del Entorno. Alineacion y sistematizacion de la
innovacion.

» |dentificar, priorizar y formular retos relevantes.

* |dearyencontrar soluciones.

Sesién 2 (31 de mayo)

. Hipotesis y experimentos para validar que la solucion es
deseable, factible y viable.

. Validar con hechos y no opiniones

. Obtener resultados a corto (MVP) sin perder la vision
estratégica.

Sesién 3 (8 de junio)

. Innovaciéon en Modelos de negocio.

. Experiencias de Innovacion.

. Reducir Incertidumlbre con Experimentos de Marketing
Digital (22Tribes).

HORARIO
GL1S Recepcion de Asistentes
9.8 Inicio de la sesion

TLIS Pausa Café

e U S © 13.00 Ponencia
q d 14.00  Almuerzo de Networking
1500  Fin de la Sesion
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INNOVAR
C ON SAVE THE DATE

EXITO

©

APD ZONA CATALUNYA
Av. Diagonal 520, 2-3
08006 Barcelona

09:15 - 15:00

10, 31 de MAYO
y 8 de JUNIO
de 2023
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+ Joan Marcos, Socio Director de Transforma Partnering

https://www.linkedin.com/in/joanmarcos/

« Oriol Bes, Innovation Partner en Transforma Partnering

https://www.linkedin.com/in/oriolbes/

« David Benet, LifeHub Lead for Pharma Spain en Bayer

https://www.linkedin.com/in/david-benet-ferrus/

« Camila Brenchley, Innovation manager en Nestlé Group

https://www.linkedin.com/in/camillabrenchley

- Rafael Garcia Escarré, CEO de Farside Ventures

https://www.linkedin.com/in/rafaelgarciaescarre/

+ Bjérn Uhss, Chairman at 22Tribes

https://www.linkedin.com/in/bjoernuehss/

« Nico Brass6, Managing Director en Laboratorio Genové

ciliRis® : : s .
https://www.linkedin.com/in/nico-brass%C3%B3-rodriguez-
q p 2996027/


http://https:0/www.linkedin.com/in/joanmarcos/
https://www.linkedin.com/in/oriolbes/
https://www.linkedin.com/in/david-benet-ferrus/
https://www.linkedin.com/in/rafaelgarciaescarre/
https://www.linkedin.com/in/bjoernuehss/
https://www.linkedin.com/in/nico-brass%C3%B3-rodriguez-2996b27/
https://www.linkedin.com/in/nico-brass%C3%B3-rodriguez-2996b27/

#1 Programa

SESION

9715 -9:30 Recepcidén de Asistentes
10 de mayo
de 2023 9:30 -10:00 Andlisis del Entorno. Alineacidén y sistematizacién de la innovacién

Entender el caracter exponencial del cambio en el contexto
actual, las grandes tendencias que estan transformando todo los
sectores y negocios. Modelo de innovacion sistematica.

10:00-10:45 Innovation Thesis — Ejercicio
Ejercicio para identificar y priorizar las principales fuentes de
disrupcion y oportunidades. Definir los focos de innovaciéon para
mMi empresa 0 equipo en los ambitos de personas, procesos,
clientes, resultados y grupos de interés.

10:45 -1:15 Innovation Portfolio
Identificar, priorizar y formular retos relevantes
¢Ddénde se originan las buenas innovaciones? ; Qué tipos de
innovaciones podemos aplicar? ; Coémo priorizar segun la etapa?
El rol de Design Thinking en esta etapa.

1115 -11:30 Coffee & Networking

1N:30 - 1215 Ejercicio Customer Journey
Definir el Customer Journey de nuestro cliente y
detectar oportunidades para crear valor con las palancas de
innovacion priorizadas en el ejercicio anterior.

1215 -13:00 Herramientas y técnicas para idear y encontrar soluciones a
los retos
Cémo estimular el proceso creativo de ideacion y asegurar que el
resultado esta alineado con las necesidades del cliente y la
‘Innovation Thesis' .

13:00 -14:00 Speech: Escalando la Innovacién con Intrapreneurship y Startups.

—= Case Study - Nestlé
NeStle Charla de como Nestlé consigue que las metodologias

de innovacidn sean empleadas sistematicamente por
sus empleados en retos de innovacion del dia a dfa.

14:00 -15:00 Almuerzo Networking
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SESION

31 de mayo
de 2023

Programa

915-9:30
9:30 -10:00

10:00 -10:30

10:30 - 1115

1115 -11:30
11:30 - 1215

1215 -13:00

13:00 - 14:00

2
=) Bayer

14:00 -15:00

Recepcidén de Asistentes

Hipdtesis y experimentos para validar que la solucién es
deseable, factible y viable.

Coémo identificar, priorizar y validar aguellas hipdtesis que
suponen el mayor riesgo para cada proyecto de innovacion.

Ejercicio: Ideacién y Formulacién del tridngulo CPS
Formalizar una iniciativa de Innovacion y Traducir las
oportunidades de innovacién en una propuesta de valor que
aporte una solucion viable a un problema relevante de un
cliente dispuesto a pagar por ella.

Ejercicio: Problem Interview

Cémo validar si el problema que deseamos resolver es
realmente relevante para el cliente al que nos enfocamos. Coémo
evitar confundir opiniones y hechos.

Coffee & Networking

Obtener resultados a corto (MVP) sin perder la visién
estratégica.

Familiarizarse con la metodologia de innovaciéon Lean Startup
(aplicacion del “método cientifico” a los negocios) y aprender a
validar oportunidades de innovaciéon en el contexto empresarial
de cada participante.

Ejercicio: Definir visién y MVP para nuestro proyecto de
Innovacién

Speech: Aplicando metodologias de Innovacién a gran escala
Case Study - Bayer

Charla de como Bayer pone en

marcha multiples iniciativas para facilitar que la innovacion

acelere y se produzca en cualquier pais y funcién y no solo
en |+D.

Almuerzo Networking
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8 de junio de
2023

Programa

915-9:30
9:30 -10:00

10:00 -10:30

10:30 - 1115

1115 -11:30
11:30 - 1215

1215 -13:00

13:00 - 14:00

14:00 -15:00

Recepcidén de Asistentes

Innovacién en Modelos de negocio

Entender los distintos modelos de negocio y cdmo nos pueden
ayudar a crear mas valor para nuestro cliente y capturar mas
valor para nuestra empresa. Inspiraciéon con casos de éxito.

Charla: Lanzamiento de productos innovadores,

Laboratorios Genové

Senove

L AB ORATUOW RI O

Charla Abierta. Los participantes tendran la palabra para
exponer sus experiencias.

Coffee & Networking

Speech: Cémo identifican y validan oportunidades los Venture
Builder.

A
H Advanced Venture
Fa rSIde Ecosystem

Reducir Incertidumbre con Experimentos de Marketing Digital

_22tribes_

Preguntas abiertas, conclusionesy cierre

22 Tribes

Almuerzo Networking

apd
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Informacion Practica

INNOVAR
CON * Fecha de Inicio: 10 de mayo de 2023
> + Lugar. APD Zona Catalunya
EXITO + Avinguda Diagonal 520, 2-3

« 08006 Barcelona

» Horario: de 09:15 h. a 15:30 h.
+ Teléfono: 660397162
» Correo electrénico: agalisteo@apd.es

Inscripcion

+ Socio Protector de APD: 896€ + IVA
+ Socio Global de APD: 1120€ + IVA

+ Socio Individual de APD: 1120€ + IVA

« No socios: consultanos en 609 57 22 33
0 en acrespo@apd.es

Ser socio de APD tiene importantes ventajas.

Cancelaciones

Cancelaciones gratuitas validas hasta 48 horas
antes de la celebracion de la actividad.

Forma de pago

El pago de las cuotas se hard efectivo antes de
iniciarse la actividad por medio de los

CURSE i i .
q d siguientes procedimientos:
p ® Tarjeta (Pasarela web)

® Transferencia Banco Santander
ES42 0049 1182 37211003 3641

Nota: Rogamos adjunten justificante de pago.



APD Con‘resos
“Estas en
tu Elemento”

2023 5 5

ol C | F

CONGRESOS CHIEF FINANCIAL

25y 26 de mayo de 2023 | Palacio de Congresos de Fira de Barcelona
5 Congreso Internacional de CFOs

olll Rr

CONGRESOS RECURSOS

4y 5 de octubre de 2023 | Hotel Barcelé Renacimiento de Sevilla

5 Congreso Internacional de RR.HH.

2023 5 5
CONGRESOS CHIEF INFORMATION | OFFICERS

7y 8 de noviembre de 2023 | Palacio de Congresos de Santiago de Compostela

5 Congreso Internacional de CIOs

LA COMUNIDAD GLOBAL DE DIRECTIVOS

APD Zona Catalunya
Avinguda Diagonal 520, 2-3
08006 Barcelona
inscripcionesmediterranea@apd.es

934 40 76 05
Siguenos en

You
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