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V Foro de Marketing y Ventas
Insights y tendencias para 2022

En este V Foro de Marketing y Ventas, organizado gracias a la
colaboración de APD y MARKEA, analizaremos cuál ha sido la
evolución del comercio online y cuáles son las tendencias de marketing
para 2022, tan influidas por la desaparición de las cookies y por el
impulso de las ventas online tras la pandemia.

Hablaremos también de cómo afrontar la dificultad de llegar a
nuestros consumidores adaptándonos a las nuevas modalidades y
demandas de consumo, así como a lo que ellos esperan de las marcas
en una sociedad cada vez más preocupada por el mundo que la rodea
y los valores y principios de las organizaciones empresariales.

Todo ello de la mano de los directores y directoras de marketing y
ventas de reconocidas empresas gallegas, que nos enriquecerán con
su visión y su experiencia.
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BIENVENIDA

José Cabanas
Presidente
MARKEA

09.30 h.

Ana Sánchez
Directora zona noroeste
APD

Tendencia #1. Data Marketing Strategy
Integrar la estrategia de datos en la estrategia de crecimiento 
de las empresas 

09.40 h.

Beatriz Pereira
CEO
IUNI STRATEGIC MARKETERS

Sandra Rodríguez Martínez
Sales & Marketing Manager 
QBITIA

Conversación

*Continúa en la página siguiente

Tendencia #2. Martech: cuando la tecnología y el 
marketing se fusionan
Inteligencia Artificial, chat marketing y el cookieless world

10.00 h.

Lucía González
Responsable de Marketing y Comunicación
DINAHOSTING

Cristina Franco
Marketing & Business Development Manager
ORIENTEED

Conversación



Tendencia #3. La imagen corporativa como 
fortalecimiento de marca
Marca y reputación: cómo protegerlas 

10.20 h.

Andrés Gómez
Director del departamento de Marcas
HERRERO & ASOCIADOS

Pausa - café10.40 h.

*Continúa en la página siguiente

Tendencia #4. Ventas: el reinado del e-commerce

Retos en las ventas B2B 

11.05 h.

Yago Díaz
Director de Marketing 
DELIKIA

David Oreiro Pazos 
Director de Marketing
SITUM

Beatriz Díaz Lorenzo
Corporate Communication & Marketing 
ZENDAL

Modera:

Intervienen:

Andrés Rodríguez 
Responsable de Marketing
MARINE INSTRUMENTS



Retos en las ventas B2C 11.45 h.

Alberto Cochón
CEO y cofundador
CARRICK BRACELETS

Julian Hernandez Amoedo
Responsable de Marketing
VEGALSA

Sebastián Troyas
Director de Marketing
KRACK

Modera:

Intervienen:

Adrián Salgado Pérez
Director de Marketing
ZELNOVA ZELTIA

Fin del encuentro12.30 h.



Ponentes y
Expertos/as

Procedentes de compañías líderes del 
empresariado gallego, con amplia 

experiencia en los ámbitos de Marketing y 
Ventas

de primer nivel



BEATRIZ
PEREIRA

CEO
IUNI STRATEGIC 

MARKETING

CMO
HIJOS DE RIVERA

Presidente MARKEA

JOSÉ
CABANAS

ANA
SÁNCHEZ

Directora
Zona Noroeste

APD

LUCÍA
GONZÁLEZ

Responsable de Marketing 
y Comunicación
DINAHOSTING

ANDRÉS
GÓMEZ

Director del Dpto.
de Marcas

HERRERO&ASOCIADOS

SANDRA
RODRÍGUEZ

Sales & Marketing 
Manager 
QBITIA

CRISTINA
FRANCO

Marketing & Business 
Development Manager

ORIENTEED



YAGO
DÍAZ

Director de
Marketing 
DELIKIA

DAVID
OREIRO
Director de
Marketing

SITUM

ALBERTO
COCHÓN

CEO y cofundador
CARRICK BRACELETS

ADRIÁN
SALGADO

Director de Marketing
ZELNOVA ZELTIA

ANDRÉS 
RODRÍGUEZ

Responsable de Marketing
MARINE INSTRUMENTS

JULIAN 
HERNÁNDEZ
Responsable de

Marketing
VEGALSA

BEATRIZ
DÍAZ

Corporate Communication
& Marketing 

ZENDAL

SEBASTIÁN 
TROYAS

Director de Marketing
KRACK



Hotel OCA
Puerta del Camino

Rúa Miguel Ferro Caaveiro, s/n, 15707,
Santiago de Compostela

22 de febrero de 2022



Conecta

Gran oportunidad
de networking

tu Compañía



P
R

O
T

O
C

O
LO

 S
A

N
IT

A
R

IO

Todas nuestras jornadas, cursos y seminarios 
cuentan con protocolo de seguridad sanitaria

Protocolo de 
Limpieza y 

Desinfección
Intensificación de limpieza 
continua en los espacios 

de celebración de los 
encuentros

Lavado de 
Manos

Gel hidroalcohólico a 
disposición de los 

asistentes tanto a la 
entrada como dentro 
de las instalaciones

Distancia de 
Seguridad

Control de accesos y aforo 
reducido según protocolo

Analítica 
Personal 

Seguimiento de todos 
los empleados de APD

Digitalización de 
Documentos

Programas y materiales 
didácticos en formato 
digital para reducir la 
documentación física



IN
F

O
R

M
A

C
IÓ

N
 P

R
Á

C
T

IC
A

 

Formaliza tu inscripción
a través de nuestra web 

 Pulsa el botón “Inscribirme” y rellena los campos solicitados
 Dirígete a la actividad a la que quieres inscribirte (Agenda APD)

 Regístrate en nuestra web 
2

3

Información práctica
• Fecha: 22 de febrero de 2022
• Lugar: Rúa Miguel Ferro Caaveiro, s/n, 

15707, Santiago de Compostela
• Horario: de 9:30 h. a 12:35 h.
• Teléfono: 981 536 434
• Correo electrónico: apdnoroeste@apd.es

Inscripción

• Asistencia gratuita.

• AFORO LIMITADO para asistencia
presencial. Reserva de plaza por orden
de inscripción.

• Puede seguir la jornada vía streaming
realizando su inscripción a través de la
web.
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www.           .es

Síguenos en

LA COMUNIDAD GLOBAL DE DIRECTIVOS

APD Zona Noroeste
apdnoroeste@apd.es

C/ Miguel Ferro Caaveiro, s/nº, 
15707 Santiago de Compostela

981 536 434


